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RE/MAX pomohl nalézt
novy domov milionim z vas

K novému domovu jsme dokazali pomoci milionim spokojenych
klientl po celém sveté. A prave jejich spokojenost je pro nas tim
hlavnim. Budeme délat vSe proto, abychom i do budoucna
pomahali lidem k lepSimu bydleni a byli vasim partnerem

na cesté k vysnénému domovu.

1.DPH 21% U STAVEBNICH POZEMKU:

V poslednich mésicich se stale vice psalo o pozemcich a jejich zdrazovani kvuli
planovanému uctovani DPH.

Majitelé pozemkil i zajemci
o jejich koupi ve stale vétsi .
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V  disledku  vétSinou
nekompletnich a zejména
nekompetentnich informaci
tak méli pocit, Ze musi
nutné prodat, nebo koupit
pozemek jesté letos, aby se
tomuto strasdku vyhnuli. Pokud nejste developeti (a soucCasné také platci DPH), nebo se

nechystate od developera (a soucasné¢ platce DPH) pozemek zakoupit, jsou obavy uplné
zbytecné. Nezméni se totiZ nic.

Budete-li prodavat stavebni pozemek a nejste platci DPH, resp. budete-li pozemek kupovat
od neplatce DPH, nezaznamenate Zadnou zménu.



2. Prukaz energetické naroc¢nosti budovy

Podle § 7a odst. 3. zak. ¢. 406/2000 Sb., o hospodateni energii, musi i vlastnik jednotky
od 1.1.2016 pri pronajmu jednotky predkladat PENB nijemci a to nejpozd¢ji pii uzavieni
najemni smlouvy a zarovein musi predat grafickou ¢ast PENB nebo ovétenou kopii PENB

zprostiedkovateli.

Pokud zprostfedkovatel prodeje nebo pronajmu
neobdrzi grafickou cast prikazu, uvede v
reklamnich a informac¢nich materidlech nejhorsi
klasifika¢ni tfidu. Tedy se jednd o stejnou
povinnost jako u prodeje.

Pi‘esné znéni zakona — vynatek z paragrafu 7a:

A) PREDLOZIT priikaz nebo jeho ovéienou
kopii
1. moznému kupujicimu jednotky pied uzavienim

smluv tykajicich se koup¢ jednotky,

2. 0d 1. ledna 2016 moZnému najemci jednotky
pred uzavienim smluv tykajicich se najmu
jednotky,

B) PREDAT priikaz nebo jeho ovéienou kopii

PRUKAZ ENERGETICKE
NAROCNOSTI BUDOVY

Typ budovy, mistni oznaceni
Adresa budovy
Celkova podiahova plocha:

Hodnoceni budovy

stavajici
stav
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doporuceni
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Méma vypoétena roéni spotieba energie v kWh/m’rok

XY

XY

Celkova vypoétena roéni dodana energie v GJ

XY

XY

Podil dodané energie piipadajici na:

Vytapéni Chlazeni Vétrani Tepla voda Osvétleni
% % % % %
Doba platnosti prukazu DD.MM.RRRR
. Jméno a pfijmeni
PRIz VP Osvédéeni & XY

1. kupujicimu jednotky nejpozdéji pti podpisu kupni smlouvy,

2. 0d 1. ledna 2016 najemci jednotky nejpozdéji pfi podpisu ndjemni smlouvy,

C) zajistit uvedeni klasifikacni tfidy ukazatele energetické naroc¢nosti podle provadéciho
pravniho predpisu v informac¢nich a reklamnich materialech pri

1. prodeji jednotky,

2. 0d 1. ledna 2016 pronajmu jednotky,

d) v ptipad¢ prodeje jednotky nebo od 1. ledna 2016 pronajmu jednotky prostifednictvim
zprostiedkovatele mu predat grafickou ¢ast priitkazu nebo jeji ovéienou kopii;
zprostiedkovatel prodeje nebo pronajmu uvede klasifikac¢ni tfidu ukazatele energetické

narocnosti podle provadéciho pravniho predpisu z predané grafické ¢asti prikazu v

informac¢nich a reklamnich materialech, pokud zprostredkovatel prodeje nebo pronajmu
neobdrzi grafickou ¢ast prikazu, uvede v reklamnich a informacnich materialech nejhorsi

klasifikaéni tiidu.




3.Novela zakona o dani z nabvti nemovityvch véci

Co se tyka novely zakonného opatieni Sendtu o dani z nabyti nemovitych véci, tak dle

informaci z webovych stranek Parlamentu \ & . o
CR, to nebylo projednano ani v prvnim &teni a ? ..\-\“\\)
navrhovana zména, pokud je takto Parlament “\ 1? \‘“\s
r17 v . 63 “1.9‘\
schvali, by méla platit od 1.4.2016. S 4t
o

Navrh zdkona o zméné platce dané z nabyti "' “o
nemovitosti z prodavajiciho na kupujiciho vyvoldva fadu diskusi mezi realitnimi odborniky.
Neni pochyb, Ze hlavnim cilem navrhovanych zmén je zvySeni vymahatelnosti dané. Stat

vychazi z logické tvahy, Ze ten, kdo nabude nemovitost, mu dan zaplati, aby o ni nepfiSel.
Otazkou ovSem zUstava, zda a jak se tato zména projevi v cenach nemovitosti.

Dan z nabyti nemovitosti, nebo pfevodu nemovitosti, jak astéji fikam, ¢ini stale 4% a plati se z
nemovitych véci v osobnim vlastnictvi, tedy netyka se druzstevnich byti. Od 1.4.2016 tedy
pravdépodobné jiz povinnost placeni této dan€é bude na kupujicim, coz bude mit za nésledek
mirny skok cen nemovitosti - smérem doll, a pro nds to bude znamenat drobné zmény ve
financovani kupujicimi, ktefi nebudou mit volné finan¢ni prostfedky na zaplaceni této dan¢.

4. RE/MAX ma jiz podruhé za sebou
SUPERBRANDS!

Kvalitu znacky a jeji oblibu na trhu prokazala jiz podruhé za sebou realitni sit RE/MAX.
Toto ocenéni je velmi vyznamné, vypovida totiz o tom, jakou oblibu ma znacka mezi klienty na
celém realitnim trhu v Ceské republice.

Vybér je velice naroény, odbornici hodnotili vice nez milion znacek, které v Ceské republice

pusobi. Na seznamu nominovanych byly 1 jiné realitni kancelafe, ale snaha realitni sité
RE/MAX, usilovné prace vSech makléti a kancelaii a
bezkonkuren¢ni péce o klienty potvrdila ojedinélost
RE/MAXu a Spi¢kovou kvalitu, kterou zdjemctim o
své sluzby tato znacka poskytuje.

Zatim se zadnd jind tuzemska realitni sit’ ¢i kancelaf
timto titulem pochlubit nemuze.

""Na realitnich trzich v USA a Kanadé, které patii k
nejvice konkurencénim na sveété, je RE/MAX
jednoznacénou jednickou. Také v Evropé, kam
RE/MAX vstoupil v roce 1995, se stal brzy nejveétsi a
nejuspésnéjsi realitni siti, kterd jako jedind piisobi v
celé Evropé. V roce 2005 RE/MAX také zahdjil svoji



innost na trhu Ceské republiky, aby zde zopakoval sviij celosvétovy tispéch. V Ceské republice
md RE/MAX dle nezavislé trini studie nejznaméjsi znacku a nejvétsi trini podil s nejvétsim
poctem spokojenych zakazniku. Silné povédomi znacky RE/MAX u zakaznikii, obrovska
sdilena nabidka a poptivka nemovitosti, unikdtni systém vzdélavani a vedouci postaveni
spolecnosti na trhu lakaji do sité RE/MAX nejproduktivnéjsi a nejzkuSenéjsi maklére. Makléri
RE/MAX celosvétové dosahuji nejvyssi priomérnou produkci na trhu — diky strategii RE/MAX
Jjsou toti schopni uspokojovat poti'eby svych zdakaznikii lépe nez jini." (zdroj: Suberbrands)

TR
B I REMBX (=
4 PresvédcteSeSami
/ T: 739 67 36 67 Horizont

E: jan.hejl@re-max.cz
WWW.re-max.cz



